
Vitani A/S er grundlagt i år 2003 og 
består i dag af 2 forretningsområder; 
Vitani Security og Vitani Building 
Control.

Vitani Security er vores 
kerneforretning med hovedkontor 
i Viborg. Vi har 20 års erfaring med 
at levere innovative og integrerede 
løsninger til adgangskontrol og 
alarmhåndtering. 

Vi skaber moderne sikringsløsninger 
uden tekniske begrænsninger 
i forhold til valget af hardware 
leverandører.  
Gennem en lang række udvalgte 
samarbejdspartnere, distributører 
og forhandlere leverer vi innovative 
løsninger til den nordiske 
sikkerhedsbranche. 

VIL DU VÆRE MED TIL AT SKABE RESULTATER INDEN FOR  
INNOVATIVE ADGANGSKONTROLLØSNINGER? 

VITANI SECURITY SØGER EN ACCOUNT MANAGER 

job@vitani.com

HVEM ER VI?

31 41 95 54

Vestermarksvej 3, 8800 

Jens Søndergaard

www.vitanigroup.com

Vitani Security tilbyder adgangskontrolløsninger til det nordiske og globale 
marked og har over 20 års erfaring med innovative og integrerede løsninger, 
der matcher kundernes behov for adgangskontrol og alarmhåndtering. 
Lige nu er vi på udkig efter en Account Manager til vores team.

VI TILBYDER EN MASSE FAGLIGE UDFORDRINGER OG ANSVAR
Du bliver en del af en virksomhed, der er i sund vækst og har et uformelt 
og dynamisk arbejdsmiljø, hvor du både gives muligheden for at arbejde 
selvstændigt og bidrage med dine gode samarbejdsevner i de teams du bliver 
en del af.   

Som person er du selvstændig og har personlig gennemslagskraft. Du er 
struktureret og du evner at skabe seriøse relationer og loyalitet hos dine 
omgivelser. Med din gejst og positive tilgang i dagligdagen brænder du for 
at agere i en virksomhed, hvor vi sætter alt ind på altid at løse kundernes 
individuelle behov.

Kan du se dig selv i stillingen, så 
send os din ansøgning og dit CV 
allerede i dag.

KAN DU GENKENDE DIG SELV 
I STILLINGEN?

• Salg af standardløsninger og -produkter inden for adgangskontrol og       
alarmhåndtering

• Foretage markedssegmentering og udarbejde ”go-to-market” planer i 
samarbejde med salgsdirektøren

• Vedligeholde et stærkt netværk af eksisterende partnere i hele Norden
• I samarbejde med salgsdirektøren opdyrke nye relevante partnere
• Sikre hurtig respons på både salgstelefon og -mail
• Holde dig opdateret med udviklingen på markedet

DINE PRIMÆRE ARBEJDSOPGAVER

KVALIFIKATIONER

• Vi forestiller os, at du har minimum tre års erfaring med salg af tekniske 
produkter/løsninger

• Du kan have en relevant teknisk uddannelse, men det er ikke afgørende – 
det vigtigste er, at du er tillidsskabende og dygtig til at opbygge relationer

• Dokumenterede salgsresultater, f.eks. fra det skandinaviske marked
• Erfaring med Account Management
• Du har et stort personligt drive og brænder for, i samarbejde med dine 

kolleger i både salg og support, at finde de bedste løsninger for kunden, 
således der sikres et langvarigt samarbejde 

• Komfortabel med anvendelsen af CRM, ERP og Microsoft Office
• Engelsk i både tale og skrift

ARBEJDSSTED
Arbejdssted er fleksibelt, dog med krav om kontordage i Viborg, hvor vores 
kontor er placeret.

ER DET MULIGHEDEN DU HAR LYST AT GRIBE?
Send os din ansøgning og dit CV allerede i dag på job@vitani.com 
Vi ønsker stillingen besat hurtigst muligt og afholder derfor løbende samtaler. 


